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AutoStore lance le service " Pay-Per-Pick " pour répondre a
la demande croissante d'automatisation
de la gestion des commandes

Le fournisseur de technologie, de services numériques et de logistique THG Ingenuity
signe un accord de distribution mondiale avec AutoStore afin de fournir des
systéemes automatisés sur un modéle de paiement a la carte.

NEDRE VATS, Norvéege — 16 Février 2023 — AutoStore™, société cotée en bourse et leader sur
le marché de I'automatisation avec plus de 1 150 systemes en fonctionnement dans le monde,
propose désormais un nouveau service « Pay-Per-Pick » pour sa technologie de préparation
des commandes automatisée. Cette nouvelle offre permettra de réduire le prix d'entrée de
cette technologie afin d’aider les détaillants a répondre aux besoins croissants d’efficacité des
opérations de stockage et de rapidité des livraisons pour les clients.

AutoStore a également signé un accord de distribution mondiale avec la société THG
Ingenuity, issue de THG PLC, le groupe de marques digitales « direct-to-consumer ». THG
Ingenuity fournira la technologie AutoStore sur un modele de « Pay-Per-Pick » intégré au
logiciel propriétaire de gestion d'entrepdt, de messagerie et d'optimisation des services
d'Ingenuity, élargissant ainsi le marché cible pour AutoStore. Ce partenariat et ce nouveau
modele de services ont été annoncés aujourd'hui lors de la présentation des résultats
financiers de la société pour le quatrieme trimestre 2022.

"Nous avons constaté une forte croissance de la demande pour une tarification basée sur un
volume et des conditions de paiement plus flexibles pour les clients. Aujourd'hui encore dans
le monde, plus de 80 % des entrepéts ne sont pas du tout automatisés. Nous pensons que le
modeéle de paiement a la carte nous permettra de nous différencier davantage sur le marché
avec nos partenaires intégrateurs, et ainsi créer une nouvelle demande en matiéere
d'automatisation pour le traitement des commandes.", déclare Mats Hovland Vikse, PDG
d'AutoStore.

"AutoStore est déja bien connu de THG. Nous sommes donc tres heureux que THG Ingenuity
puisse devenir aujourd’hui un partenaire de référence, et faire en sorte que les avantages de
I'automatisation du traitement des commandes soient facilement accessibles a une clientéele
croissante et ouvrent la voie a de nouveaux marchés potentiels, avec un plus large éventail de
possibilités.", déclare John Gallemore, Directeur Exécutif et Chef des Opérations chez THG.

"Nous sommes ravis d'accueillir THG Ingenuity en tant que nouveau partenaire et de renforcer
notre réseau.", commente Mats Hovland Vikse.

Le nouveau modele « Pay-Per-Pick » d'AutoStore est basé sur un investissement initial pour
I"utilisation de l'infrastructure réseau de I'entrep6t et sur une offre d’abonnement avec des
frais relatifs aux robots, aux postes de picking et aux logiciels utilisés en fonction du volume
des commandes a traiter. L’investissement initial pour l'infrastructure réseau devrait
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représenter de 20 a 40 % du codlt total. Outre le fait de rendre les solutions standards
AutoStore plus accessibles a un plus grand nombre de clients potentiels, la technologie est
facilement extensible en fonction de I'évolution des besoins de I'entreprise.

"Nous considérons le modéle « Pay-Per-Pick » comme une solution ‘win-win-win’. Au fur et a
mesure que les courbes de la demande se déplacent, ce modele alternatif de tarification offre
une protection supplémentaire aux clients et la possibilité d'augmenter ou de diminuer leurs
colts en fonction de leur activité, et cela avec un minimum d'efforts. Pour nous et pour
AutoStore, les offres sur abonnement garantissent une visibilité accrue et des revenus
prévisibles.", ajoute John Gallemore.

AutoStore a conclu 23 accords de partenariat dans le monde entier ; THG Ingenuity est le tout
premier basé sur un modele « Pay-Per-Pick ». Ce nouveau modéle de services est disponible
pour tous les partenaires et clients AutoStore.

A propos d’AutoStore | www.autostoresystem.com

Fondée en 1996 et spécialisée dans la technologie robotique, AutoStore a inventé le concept
du Stockage Cubique Automatisé - la solution de stockage la plus dense au monde - et continue
d'étre le pionnier dans ce domaine. L'objectif de I'entreprise est de marier les logiciels et les
matériels aux capacités humaines pour créer I'avenir de I'entreposage.

Au niveau mondial, AutoStore compte plus de 1150 systemes installés dans 49 pays et cela
dans un large éventail d'industries. Tous les systémes commercialisés sont congus, installés et
gérés par le réseau de partenaires.

Le siege social est basé a Nedre Vats, sur la cOte ouest de la Norvege, et la société dispose de
plusieurs bureaux répartis en Norvége, aux Etats-Unis, au Royaume-Uni, en Allemagne, en

France, en Espagne, en ltalie, en Autriche, en Corée du Sud, au Japon, en Australie et a
Singapour, ainsi que des sites de production a Koszalin, en Pologne.
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